
Aufgaben 
•	 Sie fungieren als Schnittstelle zwischen Kunde und  

Produktion
•	 Sie begleiten unsere Kunden bei der Abwicklung ihrer 

Holzbauprojekte und bringen Ihre Kompetenz ein
•	 Sie wickeln selbstständig Angebote und Kundenbe- 

stellungen ab
•	 Sie agieren als Querverbindung in angrenzende Produkt-

bereiche innerhalb des Unternehmens
•	 Sie unterstützen bei der Neukundengewinnung und dem 

Ausbau bestehender Kundenstrukturen

Profil 
•	 Abgeschlossene Ausbildung im Bereich Holzbau 

(Zimmerergeselle / -meister oder vergleichbar)
•	 Gute MS-Office Kenntnisse und idealerweise Erfahrung 

mit CAD/Abbundprogrammen
•	 Einsatzbereitschaft, Flexibilität und Teamfähigkeit
•	 Ausgeprägtes Verhandlungs- und Kommunikations- 

geschick
•	 Vorerfahrung im Vertrieb wünschenswert

Beinbrech GmbH & Co. KG
Personalabteilung 
Schwabenheimer Weg 119

bewerbung@beinbrech.de

Beinbrech steht für innovative und nachhaltige Konzepte im Bereich Holz und Baustoffe. Seit 200 Jahren sind wir als 
überregionales Familienunternehmen mit einem umfassenden Sortiment im Holz- und Baustoffhandel erfolgreich. 
Mit ca. 320 Mitarbeitern und Mitarbeiterinnen an 5 Standorten in Südwest-Deutschland steht Beinbrech für Leistungs-
stärke, Kundenorientierung und professionellen Vertrieb.

Für unseren Standort in Bad Kreuznach suchen wir ab sofort eine/n:

Wollen Sie Teil eines erfolgreichen Teams werden, in dem Eigenverantwortung und flache Strukturen groß geschrieben 
werden und die Vergütung leistungsorientiert ist? Dann senden Sie uns bitte Ihre vollständigen Unterlagen unter  
Angabe Ihrer Gehaltsvorstellung, vorzugsweise per E-Mail in einem pdf-Dokument, an bewerbung@beinbrech.de

Wir freuen uns darauf, Sie kennenzulernen!

FACHVERKÄUFER HOLZBAUTECHNIK (M/W/D)

Was wir bieten
•	 Unbefristeter Arbeitsvertrag
•	 Zulagen für die betriebliche Altersvorsorge
•	 30 Tage Urlaub
•	 Eine jährliche Bonuszahlung
•	 Vergünstigter Wareneinkauf im Hause




